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Resumo: O presente trabalho tem como objetivo analisar o compor-
tamento e a estrutura do setor exportador do Rio Grande do Norte no
periodo de 1996 a 2006 e identificar os produtos com vantagens compa-
rativas reveladas. Também procura mensurar os graus de concentragao
de produtos e os destinos das exportacoes, o tipo de comércio e os
setores fortes da pauta de exportacoes. Para o alcance de tais obje-
tivos, utilizaram-se os indices de comércio intra-industrial, de GRUBEL
e LLOYD (1975), e os indices de vantagem comparativa revelada, de
BALASSA (1965) e LAURSEN (1998). Os indicadores de concentracao
de produtos e destino das exporta¢oes derivaram do coeficiente de Gini-
Hirchman. Os dados utilizados foram obtidos no sistema ALICEWEB,
do Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio - MDIC.
Os resultados encontrados revelaram alta concentracao em poucos
produtos primdrios e mercados de destinos, além da fraca participacao
de produtos manufaturados exportados. O estudo ainda apontou que o
comércio internacional do Estado é basicamente interindustrial, ou seja,
exporta produtos primdrios e importa manufaturas, caracterizando um
comércio do tipo Herckscher-Ohlin. Entre os grupos de produtos com
comércio intra-industrial, destacou-se o grupo do algodao, um sinal da
importancia do setor téxtil na economia estadual.

! Professor do Mestrado em Economia da UFRN
2 Mestrando do Programa de Pds-Graduagao em Economia da UFRGS



548 = Exportacoes do Rio Grande do Norte: estrutura, vantagens comparativas e comércio intra-inddstrial.

Palavras-Chave: Vantagem Comparativa Revelada; Comércio Intra-
Industria; Concentracao das Exportacoes.

Classificacdo JEL: F100, F110, F140.

Abstract: The objective of the present paper is to examine the behavior
and the structure of the export sector of the economy of Rio Grande
do Norte from 1996 to 2006, and to identify the products of revealed
comparative advantage. The paper also seeks to measure levels of
export concentration of products and destination markets, types of
trade, and export sectors that show strength. To achieve the objectives
of the paper, the intra-industry indices of GRUBEL AND LLOYD (1975)
and the indices of revealed comparative advantage of BALASSA (1965)
e LAURSEN (1998) were used. The indexes of product concentration
and export destination were obtained through the Gini-Hirchmna coeffi-
cient. The data was taken from the ALICEWEB system of the Ministry
of Development, Industry and Trade - MDIC. The results revealed a
high concentration of few primary products and destination markets,
along with weak participation in the export of manufactured products.
The study points out that the international trade of the State of Rio
Grande do Norte is basically inter-industrial; that is, it exports primary
products and imports manufactured products, characteristic of the
Herckscher-Ohlin trade type. Among the group of products with intra-
industrial trade, the cotton group stands out, showing the importance
of the textile sector in the state’s economy.

Key-words: Revealed Comparative Advantage; Intra-Industry Trade;
Export Concentration.
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1. Introducao

A histéria da formacao econdmica do Nordeste deixa evidente o
quanto os estados dessa regiao colocam-se na dependéncia da parti-

cipacao da agricultura como geradora de alimentos, de emprego,
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de renda, e mesmo como determinante da prépria dindmica de sua
economia. O principal impulso econémico da regiao era o setor expor-
tador, constituido, basicamente, dos produtos da Zona da Mata e do
Semi-Arido, entre os quais se destaca o agtcar, o algodio, o cacau, o
fumo, os couros e peles, alguns minérios e algumas oleaginosas. Ao
longo de toda a fase da economia agroexportadora, o crescimento do
produto regional, para a maioria dos estados, esteve apoiado nas expor-
tagoes desses produtos. Essa é a fase do crescimento para fora, com um
componente exdgeno, ou seja, a demanda externa pelos produtos da
regido. Atualmente, os estados possuem uma estrutura produtiva mais
diversificada e a dindmica de suas economias nao depende, unicamente,
do multiplicador do comércio exterior. H4, também, um componente
enddgeno ao pais, que influencia na geracdao da renda e do emprego
regional. Indicadores recentes das exportacoes nordestinas revelam
uma queda na participagao destas no produto regional, mostrando, de
certa forma, que as vendas ao exterior tém contribuido muito pouco
para o crescimento regional.

Em se tratando do Rio Grande do Norte, constata-se que a pauta das
exportacoes de sua economia estd basicamente concentrada em poucos
produtos primdrios. Dentro dessa perspectiva, para definir uma estra-
tégia de maior insercao dos estados da regiao Nordeste no comércio
internacional, é necessdrio identificar os produtos com maiores vanta-
gens comparativas. E nesse contexto que o presente trabalho tem como
objetivo identificar os produtos exportados pelo Rio Grande do Norte
com vantagens comparativas reveladas no periodo de 1996 a 2006.
Pretende-se, ainda, analisar o grau de concentracao de produtos e de
destinos das exportagoes, o tipo de comércio intra ou interindustrial e
os setores fortes da pauta de exportagoes do Estado.

Em seguida a essa introducao, na segao 2, descreve-se a evolugao
dos principais produtos exportados pelo Estado e a distribuicao das
exportacoes por blocos econdmicos. Na secao 3, descrevem-se 0s
aspectos tedricos e metodoldgicos utilizados no estudo. Na secao 4,
sao apresentados os resultados dos indicadores de vantagens compara-
tivas, concentracao de produtos e destinos das exportacgoes, € o tipo de
comércio exterior do Estado. Na ultima secado, descrevem-se as consi-
deracoes finais do trabalho.
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2. Evolucao dos principais produtos da pauta de exportacoes da
economia potiguar

Ao longo de sua historia, a economia do Rio Grande do Norte caracte-
rizou-se pela producao e comercializacao de produtos com baixa intensi-
dade tecnoldgica. Sendo assim, as exportacoes dos produtos potiguares,
de acordo com a composicao de fatores no comércio exterior, sempre
estiveram caracterizadas pela significativa participacao de produtos
intensivos em recursos naturais e em trabalho. A cana-de-agucar, por
exemplo, um dos produtos da atividade agricola estadual, padece com
a falta de investimentos no setor, a baixa produtividade e a alta sazona-
lidade na absorcao da mao-de-obra, problemas que sao compartilhados
por outros estados produtores no Nordeste. Mesmo assim, esse produto
tem se sobressaido entre os principais exportados pelo Estado.

Nas décadas de 1980 e 1990, surgem novos produtos na pauta de
exportacoes do Estado, principalmente os produtos da fruticultura
irrigada, destacando-se a producao de melao, de banana, de mamao, de
manga e de melancia. No final da década de 1990 e inicio dos anos 2000,
o melao chegou a ser o principal produto na linha das exportagoes. No
inicio dos anos 2000, destacam-se as exportacoes de camarodes e Oleo
bruto de petréleo. A criacao de camarao em cativeiro, estimulada pela
otima adaptacao da espécie Litopeneaus vannamei e pela melhoria do
preco internacional, cresceu vertiginosamente no litoral potiguar. Isso
permitiu um visivel aumento nas exportacoes de camarao, conferindo
ao Estado o titulo de principal produtor nacional.

A Tabela 1, a seguir, apresenta a evolugao na estrutura das exporta-
¢oes do Rio Grande do Norte, segundo os principais grupos de produtos
da pauta, de acordo com a NCM (Nomenclatura Comum do MERCOSUL).
Observa-se que os grupos de produtos com maiores participagdes no
total das exportacoes foram os de acucares; frutas; peixes-crustaceos; e,
mais recentemente, o grupo de combustiveis. Nao obstante, registra-se
uma relativa queda na participagao dos grupos dos aglcares e frutas
entre 1996 e 2006. Constata-se, por outro lado, o crescimento de dois
grupos - o de combustiveis e o de peixes-crustaceos - que refletiram
mudancas na estrutura das exportacoes do Estado. As exportagoes do
segundo grupo (de peixes-crustaceos), cujo destaque é a exportacao de
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camarao, apresentaram um crescimento significativo a partir de 2000,
mesmo enfrentado uma crise no setor em decorréncia da imposicao de
politicas anti-dumping por parte dos Estados Unidos e da queda do preco
internacional. Relativamente aos combustiveis e derivados, a sua grande
participacdo no total das exportagdes deu-se a partir de 2002 em decor-
réncia dos investimentos realizados pela empresa Petrobras no Estado.

As mercadorias estao classificadas por grupos de produtos de acordo
com a Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM).

Tabela 1 - Estrutura das exportagoes totais do Rio Grande do Norte por
grupos de produtos entre 1996-2006. Em (%)

Capitulos/

. 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
periodo

03 Peixes,
Crusta- 5,45 5,68 4,18 6,53 15,41 22,92 30,32 28,81 17,91 19,03 16,04
ceos

08 Frutas 41,90 40,68 46,55 43,77 32,74 29,66 27,69 29,10 17,98 31,91 38,89

::SG‘"d“' 2,65 1,56 021 1,39 124 227 1,85 1,50 0,89 1,35 0,42
17 Acuca-

o 2542 23,03 18,83 17,45 11,34 14,27 9,51 7,99 451 7,91 12,04
25 Sal 2,44 425 686 6,76 598 575 4,07 2,63 1,30 3,05 3,61
27Com- s 000 0,00 000 000 0,00 1076 18,09 49,55 2344 7,52
bustiveis

ZgoAlgo' 405 523 4,56 4,68 1,83 2,63 2,06 2,52 1,93 3,00 2,66
61 Ves-

tudriode 0,00 0,87 4,95 9,55 24,71 16,66 9,55 4,24 2,03 2,76 2,01
malha
Outros
produtos
TOTAL 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00

18,1 18,7 13,86 9,87 6,75 5,84 4,19 422 39 7,55 16,81

Fonte: Elaboragao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
A Tabela 2 mostra o destino das exportacoes do Rio Grande do Norte,
segundo os blocos comerciais e as regides. Como se pode observar,

a maioria das exportacoes do Estado tem como destino os blocos da
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Unido Européia e NAFTA (Acordo de Livre Comércio da América do
Norte). Nos ultimos dois anos mais de 70,00% das exportagoes tinham
como destino os paises pertencentes a esses blocos.

Por outro lado, destaca-se a participacdo da Comunidade e Mercado
Comum do Caribe - CARICOM - como mercado consumidor das exporta-
¢oes de Oleos brutos de petréleo, que, em 2004, chegou a representar 98,38
% do valor exportado desse produto. Nesse ambito, os trés blocos tém uma
participacao de 83,6 % no total exportado pelo Rio Grande do Norte em
20006, refletindo uma grande concentracao das exportagoes do Estado em
relacdo ao destino por blocos ou regides. Constata-se, ainda, a pouca impor-
tancia dos mercados mais dindmicos em termos de crescimento econdmico,
caso da China e dos “Tigres Asidticos”, e, também, do MERCOSUL (Mercado
Comum do Sul) nos destinos das exportacoes do Rio Grande do Norte.

Tabela 2 - Exporta¢oes do Rio Grande do Norte por blocos econdmicos entre
1996-2006. Em (%)

Blocos/

, 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Periodo

Uniao

Européia
Nafta 34,13 27,70 21,74 36,02 45,90 46,15 45,13 37,54 22,49 34,01 33,69
Mercosul 4,84 9,12 12,94 7,49 5,15 4,09 2,00 2,08 1,65 3,49 3,28
Caricom 0,00 0,02 0,00 0,01 0,00 0,01 5,78 11,11 30,60 14,10 7,87

37,99 36,27 41,07 32,36 34,15 33,14 34,25 36,58 24,74 39,34 42,06

Asia (Ex-
clusive o (67 046 3,02 0,65 087 087 059 044 136 0,69
Oriente
Médio)
Tigres 50 048 039 030 0,18 010 020 015 0,14 021 0,09
Asiaticos
Comuni-
dade An- o0 20 520 164 007 090 077 210 143 196 1,65
dina De
Nacoes
Africa 13,96 17,87 14,83 14,48 7,99 9,52 653 3,99 1,39 4,17 1,37
IbigaAra' 2,68 061 046 2,84 023 2,67 2,08 032 069 042 4,26
Outros 094 3,83 2,89 1,84 4,77 2,55 2,39 553 1645 0,94 5,03
Total 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00

Fonte: Elaboragao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
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3. Indicadores de vantagem comparativa, grau de concentracao,
e tipo de comércio

Para alcancar os objetivos do presente estudo, utilizou-se o
coeficiente de Gini-Hirchman a fim de mensurar a concentracao de
produtos e o destino das exportagoes. Em seguida, utilizaram-se
dois indices de vantagens comparativas: o VCR - indice de vantagem
comparativa revelada - de BALASSA (1965) e o VCS - indice simé-
trico de vantagem comparativa de LAURSEN (1998), com o intuito
de caracterizar os produtos com vantagens comparativas. E com a
pretensao de avaliar se o comércio exterior do Rio Grande do Norte
caracteriza-se como inter ou intraindustrial, recorreu-se ao indice
de comércio intra-industria de GRUBEL E LLOYD (1975). Vale expli-
citar que a base de estudo utilizada na mensuracao desses indices e
na realizacao da analise da estrutura das exportacoes do Rio Grande
do Norte foi obtida no sistema ALICEWEB do Ministério do Desen-
volvimento, Industria e Comércio - MDIC, Secretaria do Comércio
Exterior - SECEX.

3.1 O coeficiente de concentracdo das exportagées: o indice de Gini-
Hirchman

O coeficiente de Gini-Hirchman é comumente utilizado para
mensurar a concentracao das exportagoes, tanto em relacao aos
produtos quanto aos mercados de destino. Esse coeficiente é também
empregado como uma medida de concentragao industrial. Quanto mais
concentradas as exportagoes em poucos produtos e em poucos paises,
mais a economia estard sujeita as flutuagoes de demanda, o que impli-
card mudangas bruscas na receita das exportagoes. O indice de concen-
tracdao por produtos (ICP), de acordo com LOVE (1979), é calculado
como mostrado na seguinte expressao:

(1
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Em que X representa as exportacoes do bem i pelo pais j, e X
representa as exportagoes totais do pais j. O valor desse indice esta
definido no intervalo entre 0 e 1. Quando um pais apresenta indice
ICP elevado significa que este tem as suas exportagoes concen-
tradas em poucos produtos. Por outro lado, um indice ICP baixo
reflete maior diversificacao de produtos na pauta das exportacoes.
Nesse caso, argumenta-se que o pais terd uma maior estabilidade
nas receitas cambiais. De acordo com LOVE (1979), uma pauta de
exportacoes mais diversificadas pode significar também indicio de
trocas mais estaveis. Segundo HIDALGO e MATA (2004), diversos
fatores determinam o grau de diversificagao das exportagoes: o nivel
de desenvolvimento econdmico, que reflete estruturas de producao
mais complexas; a proximidade a pdlos comerciais; e o tamanho
da economia. Uma economia pequena tem menos possibilidades
de produzir, em grande escala, uma maior variedade de produtos;
assim, apresentara um ICP maior.

O indice de concentragao por paises de destino, ICD, mede o grau
de concentragao das exportagoes entre os paises importadores. Esse
indice é calculado da seguinte maneira, segundo LOVE (1979, p. 61):

(2)

Nesse caso, X; representa as exportagoes do pais j para o pais i, e X
representa as exportacgoes totais do pafs j. Um indice de ICD alto signi-
fica que um numero pequeno de paises tem uma importdncia muito
grande na pauta das exportagoes desse pais. Por sua vez, um ICD baixo
reflete uma participagao mais equilibrada nos diversos mercados. Em
tal circunstancia, o pais estard menos sujeito as flutua¢oes na receita
de suas exportagoes.

De forma complementar, pode-se afirmar que uma concentragao alta
significa, para uma determinada economia ou regiao, uma vulnerabili-
dade maior a choques de demanda. Assim, um baixo nivel de concen-
tracao dos destinos de suas exportacoes parece ser desejdvel para uma
determinada economia ou regiao.
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3.2 Indices de vantagens comparativas

Com a finalidade de identificar os produtos potiguares com vanta-
gens comparativas no comércio exterior, foram utilizados o indice de
Vantagem Comparativa Revelada (VCR), de BALASSA (1965), e o indice
Simétrico de Vantagem Comparativa Revelada (VCRS), de LAURSEN
(1998). De acordo com HILDALGO e MATA (2004), o indice de VCR é
uma medida revelada, tendo seu cdlculo baseado em dados observados
apos a realizacao do comércio. Esses indices nao levam em consideracao
a presenca de distor¢oes na economia, como as restri¢oes tarifdrias e nao
tarifarias, subsidios, acordos comerciais e desalinhamentos de cambio,
que podem afetar os resultados dos indices. Entretanto, eles servem para
descrever os padroes de comércio de uma determinada economia.

Sendo assim, o indice de vantagens comparativas de BALASSA
(1965) calcula a participacao das exportagdes de um dado produto de
uma economia em relacao as exportacoes de uma zona de referéncia
desse mesmo produto, e compara esse quociente com a participagao
das exportacoes totais dessa economia em relagdo as exportacgoes totais
da zona de referéncia. Para o presente trabalho, o Brasil serd utilizado
como zona de referéncia.

Considere-se, entao, que o indice de vantagem comparativa reve-
lada para uma regiao, ou pais j, em um setor industrial ou grupo de
industrias i, pode ser definido da seguinte forma:

veR, = il X

X, /X, (3)

No presente estudo, j representa o Estado do Rio Grande do Norte
e z é a zona de referéncia; no caso, o Brasil. Verticalizando a leitura,
entende-se que, X, é o valor das exportac¢oes do produto i do Rio Grande
do Norte, e X. € o valor das exportacoes brasileiras do produto i. X éo
valor total das exporta¢oes do Estado e X ¢ o valor total das exporta-
¢oes do pais. Se o indice de VCR; > 1, entao a regiao j possui vantagem
comparativa revelada no produto i; e se o indice de VCR; < 1, aregiao
apresenta desvantagem comparativa revelada no produto i. O indice
simétrico de vantagem comparativa revelada é dado por:
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VCR, -1
VCS y

v VCR, +1 @

Veja-se que os valores desse indice variam entre -1 e + 1. Se o valor
do VCS, se encontrar entre +1 e 0, entdo a regiao j possui vantagem
comparativa revelada no produto i. Para valores do VCS, entre -1 e 0, a
regidao apresenta desvantagem comparativa revelada no produto i.

3.3 Indice de comércio intra-inddstria

Ao longo da histéria econémica potiguar, o fluxo do comércio
exterior foi dominado pelas exportacoes de produtos primdrios,
intensivos em recursos naturais e em mao-de-obra, e pelas impor-
tacoes de produtos manufaturados com certo grau de componente
tecnoldgico. Essas relagdes comerciais foram vitais para a manu-
tencdo de um comércio teorizado como interindustrial.

Entretanto, em anos recentes, predomina um ambiente cada vez
mais globalizado e integrado. O fluxo comercial é caracterizado por
um crescente comércio intra-industria, o qual pode ser definido como
a troca de produtos classificados dentro de um mesmo setor. Sendo
assim, o conhecimento desse comércio é importante na formulacao de
estratégias de inser¢ao internacional para uma economia como a do Rio
Grande do Norte.

Um indicador que permite classificar se o comércio exterior é do tipo
interindustrial ou intra-industrial é o indice de comércio intra-industria
(CITA), desenvolvido por GRUBEL e LLOYD (1975). Esse indice é apli-
cado por produto ou industria, e para toda a economia. Dessa forma,
o indice agregado do comércio intra-industria para toda a economia do
Rio Grande do Norte é representado por:

=, | X, — M,
zi(Xi +Ml)

Em que X, representa as exportagoes do produtoie M, representa as

ClliA =1— (5)
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importacoes deste pelo Rio grande do Norte. O valor numérico desse
indice encontra-se no intervalo entre zero e a unidade. Quando o CIIA
iguala-se a 0, deparamo-nos com um comércio do tipo inter-industrial,
ou, em outras palavras, o comércio a la Heckscher-Ohlin. Por outro
lado, se o CIIA € igual a 1, entao todo o comércio é do tipo intra-induis-
tria. De maneira andloga, o indice de comércio intra-industria (CIIA)
em nivel de cada industria ou produto i é apresentado por:

XM,
(X, +M,)

(6)

4. Resultados obtidos

Nesta secdo, sao apresentados os resultados da concentracao de
produtos e mercados de destino, das medidas de vantagens compara-
tivas e do tipo de comércio internacional do Rio Grande do Norte. A
Tabela 3, a seguir, registra os resultados dos indices de concentragao
por grupos de produto e mercados de destino, além do valor e da
taxa de crescimento das exportagoes. No que se refere a evolucao das
exportacoes, constata-se que apesar de uma ligeira queda em 1997, as
exportacoes do Rio Grande do Norte tém crescido ao longo dos anos.
Em 2006, o valor exportado atingiu 391,6% das exportagoes realizadas
em 1996. Quanto ao grau de concentracao de produtos, o ICP indicou
uma significativa concentracao das exportagoes em poucos produtos
durante o periodo analisado. A classe desse indice variou entre 0,41 a
0,56. Valores proximos ao encontrado por FARIAS (2000), que, utili-
zando esse mesmo indice, verificou um crescimento de 0,45 a 0,52
na concentracao de produtos exportados pelo Rio Grande do Norte no
periodo de 1980 a 1995.

Com respeito a concentracao por blocos econémicos, os resultados
assinalaram um maior grau de concentragao das exportacoes. A classe
desse indice variou, no periodo, entre 0,55 a 0,60. Um reflexo de que
a maior parte das exportacoes do Estado estava associada a poucos
blocos econ6micos. Nesse sentido, o setor exportador estd sujeito as
condicoes de demanda dos paises pertencentes a esses blocos.
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Tabela 3 - Exportacgoes, indice de concentragdo por produto e por mercados
de destinos. Rio Grande do Norte (1996-2006)

Exportacoes (US Crescimento das
Anos P 1.(();00) (vss Exportacoes 1996 = base ICP (%) ICD* (%)
1996 94.875 100,0 0,51 0,54
1997 93.536 98,6 0,49 0,51
1998 101.748 107,2 0,52 0,51
1999 115.473 121,7 0,49 0,52
2000 149.391 157,5 0,46 0,58
2001 187.584 197,7 0,44 0,58
2002 223.602 235,7 0,45 0,58
2003 310.445 327,2 0,46 0,56
2004 573.602 604,6 0,56 0,60
2005 413.317 435,6 0,45 0,55
2006 371.503 391,6 0,45 0,57

FONTE: Elaboragao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
Notas: (1) ICP - Indice de concentragao de produtos; (2) ICD - Indice de concentrac¢do por blocos
econdmicos.

Os dados da Tabela 4 e o Gréfico 1, a seguir, mostram 0s grupos
de produtos com vantagem comparativa revelada. Uma regiao possui
vantagem comparativa revelada em um determinado produto quando
o valor do VCR for maior que a unidade. De acordo com os valores
da tabela referida, para o periodo analisado, o Rio Grande do Norte
apresentou vantagem comparativa revelada nos seguintes grupos de
produtos: peixes, crustdceos e moluscos; frutas, cascas de citricos e
meldes; agucares e produtos de confeitaria; sal, enxofre, pedras, gesso
e outros; combustiveis; algodao; vestudrio e seus acessorios de malha.
E importante notar que entre 2002 e 2005, o Estado apresentou um indi-
cador de vantagem comparativa revelada nas exportagoes do grupo de
combustiveis. Entretanto, apenas recentemente, o Rio Grande do Norte
passou a exportar esse grupo de produtos, em decorréncia do aumento
da extracao de petrdleo pela Petrobras nesse Estado. A maior parte
dessas exportacoes é éleo bruto de petréleo que, em 2006, sofreu uma
queda no volume exportado e no indicador de vantagem comparativa.

Os valores do indice de vantagem comparativa apresentaram uma
grande variabilidade, que dificulta a comparagao entre os produtos. O
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indice simétrico de vantagem comparativa impoe limites de valores, isto
é, entre -1 e +1. A Tabela 5 e o Gréfico 2, a seguir, mostram os grupos
de produtos em que o Rio Grande do Norte possui vantagem compara-
tiva simétrica. Os resultados dessa tabela confirmam que os grupos de
produtos com vantagem comparativa sao peixes, crustaceos e moluscos;
frutas, cascas de citricos e de melGes; acticares e produtos de confeitaria;
sal, enxofre, pedras, gesso e outros; Oleos e derivados; e algodao. Em
2006, com a queda nas exportagoes do grupo de combustivel o Estado
apresentou uma queda no indicador de vantagens comparativa simé-
trico. J4 em 1996, nao realizou exportagoes do grupo de produtos vestu-
ario e seus acessorios de malha. Consequentemente, a partir de 1997, e
anos subseqiientes, os valores desse indice foram maiores do que zero,
caracterizando uma trajetoria de vantagens comparativas.

Os valores do indice agregado de comércio intra-industria para o
Rio Grande do Norte foram calculados de acordo com a equagao 5. Para
cada grupo de produto, foi obtido o valor absoluto do saldo comercial,
isto é, o valor das exportagoes menos importagoes daquele grupo de
produtos. Da mesma forma, para cada grupo de produtos foi obtido
o valor da soma das exportacoes e importacoes. Vale lembrar que se
obtém o escore do comércio intra-industria subtraindo-se da unidade
o resultado da divisao desses dois valores. Também se faz relevante
lembrar que quando o escore do indice de comércio intra-industria for
préximo a zero, significa que a regiao tem um baixo nivel de comércio
intra-industria, ou seja, o comércio € do tipo inter-industria. Se o valor
do indice se aproximar da unidade, o comércio daquela regiao sera
do tipo intra-industria. De acordo com os dados mostrados na Tabela
6 e no Gréafico 3 subseqiientes, nota-se que o comércio exterior do
Estado se caracteriza como interindustrial. Os valores do indice apre-
sentaram-se muito baixos para todo o periodo analisado. Isso se torna
evidente quando se verifica que, no ano de 2006, o valor foi de 0,08.
Portanto, apenas 8% do comércio exterior do Rio Grande do Norte se
caracteriza como intraindustrial. O restante, 93 %, pode ser considerado
interindustrial. Com efeito, o Estado exporta mais produtos primadrios
(bdsicos) e importa produtos manufaturados, revelando um comércio
interindustrial do tipo Heckscher-Ohlin.
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Tabela 4 - Grupos de produtos com vantagem revelada (VCR) - Rio Grande

do Norte (1996-2006)

Capitulos

03. Peixes e
crustdceos,
moluscos, etc

0.8 Frutas,
cascas de
citricos e de
meloes

17. Agtcares
e produtos de
confeitaria
25. Sal,
enxofre,
terras, pedras,
gesso, cal,
cimento

27.
Combustiveis,
Oleos e ceras
minerais etc.

52. Algodao

61. Vestudrio
e seus
acessorios de
malha

Indice de Vantagem Comparativa Revelada (VCR)

1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
21,2 27,3 20,4 249 37,4 493 54,7 51,1 41,5 57,7 62,7
67,5 71,6 81,2 64,8 48,8 49,8 45,3 42,2 29,3 55,7 77,0
73 65 47 42 48 35 2,6 25 1,5 23 2.6
7,8 13,2 18,1 14,6 11,5 12,5 8,5 4,7 2,6 6,7 7,7
- - - - - - 22 3,6 10,8 39 1,0
6,8 11,2 10,2 11,1 3,8 3,7 38 3,5 25 45 54
- 4,5 26,3 42,6 74,2 579 48,2 17,8 9,9 16,8 17,2

FONTE: Elaboracao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
As mercadorias estao classificadas por grupos de produtos de acordo com a Nomenclatura Comum

do Mercosul (NCM). O simbolo (-) sigunifica auséncia de exportagoes.

A Tabela 6 ainda contém valores do indice de comércio intra-industria
para o Brasil, para o Nordeste, e para Pernambuco. E possivel constatar
que os valores desse indice para essas economias sao bem mais altos do
que aqueles constatados para o Rio Grande do Norte. Em outras palavras,
as economias pernambucanas, nordestinas e brasileiras tém um comércio
internacional com caracteristica intraindustrial. Segundo a literatura,
0 comércio intra-industrial é explicado pela diferenciacao de produtos,
diversificagao e pelas economias de escala®. Essas caracteristicas sao

3 Ver HIDALGO e MATA (2003) para maiores detalhes.

RER, Piracicaba, SP, vol. 46, n2 02, p. 547-568, abr/jun 2008 — Impressa em junho 2008



Jorge Luiz Mariano da Silva e Daniel Borja Valdez Montalvin m 5671

mais presentes em produtos manufaturados e estes tém uma menor
participacao na pauta de exporta¢goes do Rio Grande do Norte.

Gréfico 1 - Indice de Vantagem Comparativa Revelada - VCR do Rio Grande
do Norte (1996-2006).
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Fonte: Elaboracao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB. As
mercadorias estdo classificadas por grupos de produtos de acordo com a Nomenclatura Comum
do Mercosul (NCM).

Gréfico 2 - Indice de Vantagem Comparativa Simétrica - VCS do Rio Grande
do Norte (1996-2006)
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Fonte: Elaboragdo dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB. As
mercadorias estao classificadas por grupos de produtos de acordo com a Nomenclatura Comum
do Mercosul (NCM).
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Tabela 5 - Grupos de produtos com vantagem comparativa simétrica (VCS).
Rio Grande do Norte (1996-2006).

Indice Simétrico de Vantagem Comparativa (VCS)
1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006

Capitulos

03. Peixes e
Crustdceos, 0,91 0,93 0,91 0,92 0,95 0,9 0,96 0,96 0,95 0,97 0,97
moluscos, etc

0.8 Frutas,
cascas de
citricos e
meloes

0,97 0,97 098 0,97 096 09 0,96 095 093 096 0,97

17. Acgucares
e produtos de 0,76 0,74 0,65 0,61 0,66 0,55 0,44 0,44 0,21 0,39 0,45
confeitaria

25. Sal,
enxofre, terras,
pedras, gesso,
cal, cimento

27.
Combustiveis,
Oleos e ceras
minerais etc.

52. Algodao 0,75 0,84 0,82 0,83 0,59 0,58 0,59 0,55 0,42 0,64 0,69

61. Vestudrio
e seus
acessorios, de
malha

0,77 0,86 09 0,87 084 085 0,79 0,65 045 0,74 0,77

- . - - - - 038 0,57 0,83 059 0,0

- 064 093 095 0,97 097 09 0,89 0,82 0,89 0,89

FONTE: Elaboracao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
As mercadorias estao classificadas por grupos de produtos de acordo com a Nomenclatura Comum
do Mercosul (NCM). O simbolo (-) sigunifica auséncia de exportagoes.

A Tabela 7 apresenta resultados da aplicacdao do indice de comércio
intra-industria por grupos de produtos. Entre os produtos com vanta-
gens comparativas, o algodao foi aquele que apresentou maiores indi-
cadores de comércio intra-industrial. Para os demais, os escores se
aproximaram de zero, marcando as caracteristicas do comércio interin-
dustrial. A presenca de comércio intra-industrial no grupo de algodao
revela um comércio de mao-dupla, ou seja, o Estado tanto exporta como
importa esse produto.
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Tabela 6 - Indice de comércio intra-industria agregado - Brasil, Nordeste,
Pernambuco e Rio Grande do Norte (1996-2006).

Anos Brasil Nordeste Pernambuco Rio Grande do Norte
1996 0,43 0,55 0,18 0,06
1997 0,45 0,23 0,18 0,06
1998 0,47 0,27 0,18 0,07
1999 0,45 0,28 0,20 0,08
2000 0,46 0,27 0,22 0,05
2001 0,47 0,34 0,16 0,05
2002 0,47 0,34 0,18 0,05
2003 0,47 0,42 0,21 0,03
2004 0,45 0,40 0,26 0,05
2005 0,49 0,39 0,28 0,07
2006 0,52 0,32 0,26 0,08

Fonte: Elaboracao dos autores a partir dos dados disponibilizados pelo Ministério do Desenvolvi-
mento, da Industria e do Comércio - MDIC/ SECEX.

Grafico 3 - Indicador do comércio interindustria do Rio Grande do Norte
(1996-2006)
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Fonte: Elaboracao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, Sistema ALICEWEB.
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Esse fato pode ser explicado tanto pela retomada da cultura
do algodao na regidao semi-drida do Estado como também pelo
crescimento do setor téxtil, com a atracao de novas industrias e a
expansao daquelas ja instaladas. Com isso, o setor vem aumentando
sua demanda pelo algodao da regiao, e ainda elevando as importagoes
desse produto.

Tabela 7 - indice do Comércio Intra-Industria para os produtos com vanta-
gens comparativas reveladas. Rio Grande do Norte (1996-2005)

Indice de comércio intra-industria — CIIA

Capitulos
1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
03. Peixes e
Crustdceos, 0,20 0,23 0,32 0,03 0,01 0,010 0,00 0,0 0,0 0,01 0,01
moluscos, etc
08. Frutas;
cascas de 0,00 0,00 0,0 00 0,0 00 00 0,0 0,0 0,0 0,0

citricos e meloes

17. Acucares
e produtos de 0,0 0,0 0,02 0,05 0,02 0,00 0,02 0,0 0,0 0,0 0,01
confeitaria

25. Sal; enxofre;
terras, pedras;
gesso, cal,
cimento

27.
Combustiveis,
dleos e ceras
minerais etc.

52. Algodao 0,44 0,15 0,25 0,71 0,42 0,86 0,96 0,86 0,84 0,41 0,54

61. Vestudrio e
seus acessorios 0,0 00 00 0,0 0,04 00 00 0,0 0,0 0,03 0,01
de malha.

0,0 0,02 0,02 0,00 0,00 00 0,0 0,0 0,0 0,00 0,01

- - - - - - 0,02 0,00 0,0 0,0 0,0

FONTE: Elaboracao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
As mercadorias estao classificadas por grupos de produtos de acordo com a Nomenclatura Comum
do Mercosul (NCM).

A fim de identificar os setores fortes do Rio Grande do Norte no

comércio exterior, utilizou-se o critério desenvolvido por GUTMAN e
MIOTTI (1996), que definiram como setores fortes aqueles produtos
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que apresentassem vantagem comparativa revelada e, ao mesmo
tempo, taxa de cobertura maior que a unidade. Entende-se por taxa de
cobertura de um determinado produto o coeficiente entre as exporta-
¢oes X, e importagdoes M. de um mesmo produto por um determinado
pais ou regiao.

Taxa de Cobertura = % _ (7)

A Tabela 8, a ser contemplada, mostra taxas de cobertura dos
setores com vantagem comparativa no comércio exterior do Rio Grande
do Norte. Essas informacoes permitem identificar os setores fortes do
Estado no comércio exterior. Embora o Rio Grande do Norte possua
vantagem comparativa na exportacao do algodao, ele nao pode ser
considerado um setor forte no comércio exterior porque a sua taxa
de cobertura nao foi superior a unidade em todos os anos do periodo
analisado. Isso posto, os grupos de produtos que podem ser conside-
rados fortes no comércio exterior do Estado, com base nesse critério de
GUTMAN e MIOTTI (1996), sao os seguintes: 1) peixes e crustaceos,
moluscos etc. 2) frutas, cascas de citricos e de meldes; 3) agucares
e produtos de confeitaria; 4) sal, enxofre, terras, pedras, gesso, cal,
cimento; 5) combustiveis, 6leos e ceras minerais; e 6) vestudrio e seus
acessorios de malha.

A comparagdo dos setores fortes de uma economia (paifs ou regiao)
com os setores fracos de cada um dos parceiros comerciais permite
conhecer o grau de aproveitamento e adaptacao da oferta dos produtos
de um pais a demanda internacional. Além do mais, o nao aprovei-
tamento de vantagens existentes pode ocorrer devido a existéncia de
barreiras comerciais (tarifidrias e nao tarifarias) ou, ainda, devido a
existéncia de sistemas ou acordos preferenciais de comércio.

No caso do Rio Grande do Norte, a aplicacao de politicas de anti-
dumping ao camarao brasileiro, por parte dos Estados Unidos, limitou a
exportacdo para esse mercado, contribuindo, dessa forma, para a queda
das exportacoes no ano de 2003. Entre 2004 e 2005, as exportacoes de
camarao voltam a sofrer outro impacto, induzido pelo declinio do preco
externo. Quanto as frutas, também existem requisitos fitossanitarios
para a sua exportacao em alguns mercados, principalmente o da Uniao
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Européia e do NAFTA. Por outro lado, os subsidios ao setor agricola
nos paises desenvolvidos também limitam as exportagoes agricolas,
pois a producgao local ou nacional tem que concorrer em desvantagem.
Da mesma forma, os sistemas de preferéncias concedidos a alguns
paises, principalmente aos menos desenvolvidos, por parte da Comuni-
dade Econdmica Européia e dos Estados Unidos (Convencao de Lomé
e Iniciativa da Bacia do Caribe), diminuem a capacidade do Estado de
competir nesses mercados, pois esses paises sdo também produtores de
bens tropicais, entre outros.

Tabela 8 - Taxa de cobertura para os produtos com vantagens comparativas
reveladas. Rio Grande do Norte (1996-2005)

Taxa de cobertura
1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006

Capitulos

03. Peixes

e crus-

tdceos, 9,0 7,6 5,2 56,9 138,7 138,9 287,0 489,1 646,3 392,1 147,0
moluscos,

etc.

08. Fru-

tas, cas-

cas de 194,1 285,3 282,2 1953 1805 2270 # # 1322 # #
citricos e

de meloes

17. Acgt-

cares e

produtos 814,1 415,2 121,9 35,7 85,9 3494 1294 # # # #
de confei-

taria

25. Sal,
enxofre,
terras,
pedras,
gesso, cal,
cimento

27. Com-

bustiveis,

Gleos e ce- _ 93,2 140,9 979,1 440,1 121.448,8
ras mine-

rais etc.

386355 108 119 211 204 185 647 764 411 496 326,5
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52. Algo-
dao

61. Ves-
tudrio e
seus aces- _ 532,3 # # 55,8 419,99 # 2619 832.853 65,8 55,5
sorios, de

malha

FONTE: Elaboragao dos autores. Dados disponibilizados pelo MDIC/SECEX, sistema ALICEWEB.
As mercadorias estao classificadas por grupos de produtos de acordo com a Nomenclatura Comum
do Mercosul (NCM).

Nota: o simbolo # significa auséncia de importacdes e (-) auséncia de exportagdes do grupo de
produtos naquele ano.

0,3 0,1 0,1 0,6 03 0,8 1,1 1,3 0,7 3,9 0,5

5. Conclusoes

No presente trabalho, procurou-se analisar as exportagoes do Rio
Grande do Norte sob a otica de indicadores de vantagens compara-
tivas. Foram mensurados indices de vantagens comparativas reveladas,
indices de concentracao das exportacdes, por produtos e destinos, e
foram identificados os setores fortes do Estado no comércio exterior.
Embora as exportagdes do Rio Grande do Norte tenham exibido, nesses
dltimos anos, significativas taxas de crescimento, também apresentaram
uma alta concentracao em poucos produtos primdrios e poucos paises
de destino. Além disso, ficou evidenciado que o comércio internacional
do Estado é basicamente interindustrial, do tipo Heckscher-Ohlin.

Os produtos que mostraram maior crescimento nas exportagoes sao de
origem primadria, como frutas, cascas de citricos e de meldes; peixes e crus-
tdceos; e, com uma maior dindmica nestes tltimos quatro anos, combus-
tiveis, dleos e derivados. Ja o desempenho das exportacdes de manufatu-
rados no Rio Grande do Norte é infimo. Isso reflete o fraco desenvolvi-
mento e a fraca modernizagao das industrias no Estado, o que demandaria
uma politica de estimulo a producao, garantias, subsidios e desenvolvi-
mento de uma vocacao exportadora de produtos manufaturados.

Por ultimo, deve-se esclarecer que, dentre alguns setores que exibiram
indicadores de vantagens comparativas (tais como frutas, cascas de
citricos e de meldes; agucares e produtos de confeitaria; algodao; sal e
sucedaneos; vestudrio e seus acessérios de malha) verificou-se, ao longo
do periodo analisado, uma tendéncia declinante nesses indicadores.
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Dessa forma, politicas de apoio a modernizacao desses setores poderiam
ser empregadas pelos governos estadual e federal, no sentido de recu-
perar suas vantagens comparativas no comércio internacional.
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